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VozTelecom planea compras tras su
integracion en la britAnica Gamma

ESTRATEGIA DE crEcIMiENTO/ Con el respaldo financiero de su nuevo duefio, la compafiia catalana
pretende liderar el proceso de concentracion en el sector espariol de las comunicaciones para pymes.

JOrihuel.Barcelona

La empresa catalana de siste-
mas de comunicaciones para
pymes VozTelecom tiene so-
bre la mesa tres operaciones
de compra de compaiiias es-
paiiolas del mismo sector,
unas adquisiciones que afron-
tarfa con el musculo financie-
roqueleaportael grupobriti-
nico Gamma, sU NUEVo pro-
pietario.

Gamma, grupo especializa-
do en comunicaciones unifi-
cadas como servicio (UCaaS
por sus siglas en inglés), lanzd
el pasado febrero una opa vo-
luntaria sobre VozTelecom,
que cotizaba en el antiguo
Mercado Alternativo Bursatil
(MAB). Una vez ejecutada la
oferta, la empresa dejo el
MAB, Tras la compra de titu-
los a algunos minoritarios, la
compaiiia britdnica paso a
controlar el 100% del capital
mediante un desembolso de
unos 20,3 millones de euros.

“Penemos la firme volun-
tad de consolidar el mercado
espaiiol de comunicaciones
enlanube”, afirma Xavier Ca-
sajoana, consejero delegado,
quien afiade, en alusion a
Gamma, que “no hay limita-
cién financiera [para abordar
estas compras] gracias al res-
paldo de 1a matriz”, Después
del cambio accionarial, Casa-
joana contintia en su puesto,
al igual que los demds miem-
brosdel equipo directivo.

“En Espafia somos una do-

ry

)éavler C-a sajoana, mnsejeh delegado de VozTelecom.

cena de operadoras para em-
presasyenestesegmentovaa
ocurrir lo mismo que en la te-
lefonia”, agrega el ejecutivo.
Casajoana destaca que, con
cifras de 2019, VozTelecom
es quien més factura en servi-
cios en la nube para pymes,
excluyendo a las cuatro gran-
des operadoras del mercado
espaiiol. En 2019, la empresa,
con sede en Cerdanyola del
Vallés, alcanzé unas ventas de
12,35 millones de euros y un
ebitda de 1,81 millones de eu-
ros. VozTelecom emplea a
150 personasy su clientela es-

td formada por més de 5.000
empresas,

“En el sector saben que es-
tamos en modo compra, pero
es importante encontrar un
buen encaje y que podamos
desarrollarsinergias”, abunda
Casajoana sobve la estrategia
de crecimiento inorgénico de
VozTelecom. El directivo no
ve probable que se pueda ce-
rrarenloque quedadeaiioal-
guna de las tres operaciones
corporativas: “no tenemos
prisa”, comenta.

Estas adquisiciones permi-
tirfan acelerar los planes para

completar laimplantacién te-
rritorial de VozTelecom, que
en los iltimos afios ha com-
prado una operadoras en el
Pais Vasco y ofra en Andalu-
cia. La empresa tiene como
plazas fuertes Catalunya y
Madrid, y se ha marcado co-
mo “reto importante” —seguin
su CEQ- penetrar en la Co-
munidad Valenciana, Murcia,
Galicia y Asturias, y reforzar-
seenel mercado andaluz,
VozTelecom prevé crecer
este aiio un 10% tanto en fac-
turacion como en ebitda a pe-
sar de la pandemia, “Conta-

REINVERSIGN
‘Tras vender sus titu-
los aGamma, los
directivos reinvirtie-
ran en su nueva
matriz, que cotiza
en el AIM. La buena
marcha del grupo
inglés ha hecho que
las aceiones adquiri-
das se hayan revalori-
‘zado desde entonces
* enmds de un 40%.

Gamma pagoé mas
de 20 millones

por [a compafiia de
comunicaciones para
pymes en [a nube

mos con un modelo de ingre-
s0s recurrentes; el Covid pro-
voco que durante tres meses
elritmode captaciéndeclien-
tes bajara, pero volvié a subir
a partir de junio”, seiiala el
ejecutivo, La extension del te-
letrabajo entre las empresas
ha beneficiado también al ne-
gocio delacompafiia.

Durante el confinamiento,
VozTelecom decidio prestar
apoyo financiero a sus fran-
quiciados y distribuidores an-
ticipndoles las comisi
correspondientes al afio que
viene:

Futureco
Bioscience
logra nuevas
patentes
agricolas

Gabriel Trindade. Barcelona

La empresa catalana Future-
co Bioscience logra dos pa-
tentes de productos agyicolas
en la Oficina Europea de Pa-
tentes (OEP) para combatir
los nematodos fitopardsitos,
que representan uno de los
principales problemas del
sector a nivel global, causan-
do dafios estimados en un
12,3% de la produccion agyi-
colaaescalamundial.

El primer producto, basado
en la cepa B25 de Lysobacter
enzymogenes, esta previsto
que empiece el largo proceso
de autorizacién como nueva
sustancia activa fitosanitariaa
nivel global durante el afo
que viene, mientras que va-
rios de los prototipos de las
cepas de Ensifer adhaerens, el
segundo grupo, se estdn eva-
luando en ensayos imasivos en
diferentes regiones,

Constituida en 2004 y con
sede en Olérdola (Alt Pe-
nedés), Futureco Bioscience
es una empresa agrobiotec-
noldgicavolcada en lainvesti-
gacion y en la innovacion de
productos destinados a la
proteccion y la nutricion de
los cultivos:

El afio pasado, la compaiifa
facturd 10 millones de euros,
lo que supone un incremento
del 15% respecto a los ingre-
sos del ejercicio anterior. La
empresa, fundada en 1993 por
Rafael Juncosa, multiplico
por cinco su resultado opera-
tivo bruto (ebitda), hasta al-
canzar los 1,42 millones de
euros.

cReTuE S e

cargador de calle para coches eléctricos

E.Galidn. Barcelona

El fabricante de cargadores
para vehiculos eléctricos e hi-
bridos enchufables Wallbox,
consede enSantAndreudela
Barca (Baix Llobregat), pre-
sento ayer su nuevo modelo
de cargador, bautizado como
Supernova, que le permitird
entrar en el segmento de las
infraestructuras de recarga
pliblica-es decir, enlacalle,
unmercado en el que no esta-
bapresentey que experimen-
tard un fuerte ascenso en los
proximos afios porel auge del
cocheeléctrico.

La empresa, fundada por
Enric Asuncién y Eduard
Castaiieda en 2015, prevé in-
vertir cincomillones de euros
en los préximos dos afios en
el nuevo proyecto, que inclu-
ye la apertura de una nueva
planta de produccion, cuya
ubicacion todavia no estd de-
finida. La idea es crear una

La firma prevé fichar
a 70 personas para
Sl nuevo negacio

v vender 10.000
unidades en 2021

nueva linea, con cerca de 70

trabajadores, para la fabrica-
cién de los nuevos puntos de
carga. La empresa quiere que
este nueva rama de negocio
represente el 30% de su fac-
turacion en los préximos
ejercicios. Hasta ahora,
Wallbox ha invertido entre
tres y cuatro millones en el
desarrollo del nuevo produc-
to, que esta basado en el car-
gador bidireccional Quasar,
otro modelo de la firma, que
no solo permite cargar el co-
che, sino verter la energia de
sus baterfas en casa o directa-

“menteen lared eléctrica.

El Supernova comenzara a
comercializarse a partir del
segundo cuatrimestre de
2021y el objetivo de la firma
esvender10.000 unidadesen
su primer afio a compaiiias
eléctricas, fabricantes de co-
ches y administraciones pii-
blicas. Segin la empresa, el
nuevo cargador cuenta con
65 kilovatios (kW) de poten-
ciayserd capaz de cargar has-
ta 100 kilometros de autono-
mia del vehiculo en 15 minu-
tos. Una de las ventajas con
respectoalagasolinaesqueel

Wallbox invertird cinco millones en su

coste de cargar totalmente las
baterfas oscila entre los ocho
eurosylos 20 euros,

En paralelo, Wallbox, que
prevé facturar 20 millones en

Enric Asunclén, CEQ de Wallbox, con el nuevo modelo de cargador,

2020, ha adquirido la plata-
forma online de sefializacion
de puntos de carga Electro-
maps (ver EXPANSION Ca-
talunya del 8 de septiembre).



